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DAMIT GENAU DAS NICHT
PASSIERT & oersearsemone von oruckwenknanmen

Man muss sich eine Druckmaschine vorstellen wie
ein hochprazises Uhrwerk; bis zu 100 000 Teile sind
verbaut, von denen einige Toleranzanforderungen
im u-Bereich erfillen. Auch unser Kundenmagazin
ist mit Offset-Technologie gedruckt. Farbpunkte
in den Grundfarben Cyan, Magenta, Yellow und
Schwarz, die gerade mal ein hundertstel Millime-
ter stark sind, miissen nach einem genauen Muster
prazise Uber- und nebeneinander liegen. Bis zu acht
Farben konnen nacheinander aufgebracht werden
und fiir jede braucht man ein Druckwerk. Die An-
forderungen an die Stabilitat und die Genauigkeit
der Druckmaschine sind extrem hoch, wenn bis
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zu 18 000 Bogen Papier in der Stunde durch die Maschine jagen und auch die
letzte Farbe genau dort aufgebracht wird, wo sie sein soll. Denn unser Auge ist

. so gut, dass es selbst kleinste Abweichungen erkennt und diese als Unscharfe
wahrnimmt. Beim Druckmaschinenhersteller Konig & Bauer werden die Lager-
bohrungen der Gestellteile, die bis zu fiinf Tonnen schwer sind, mit dem EK90
von Avantec geschlichtet. Warum muss das Aufschwingen des Werkstlicks un-
bedingt vermieden werden? Welche Anforderungen werden an den gesamten
Fertigungsprozess und schlie8lich an die Schlichtfraser gestellt? Die Antworten
darauf und welche Vorteile die Kassettenbauweise des EK90 hat, kdnnen Sie im
Anwenderbericht detailliert nachlesen. Der QR-Code leitet Sie direkt dorthin.

Precision

Falls Sie selbst auch daran interessiert sind, Uber
Ihr Unternehmen zu berichten und lhre ,Avantec-
Erfahrung” mit der Fachwelt zu teilen — wir sind stets
offen fir lhre Initiative.

Birgit Honeise, Marketingleitung.
birgit.hoeneise@avantec.de | T 07042/8222-0
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Dieses Jahr startete mit einem ganz besonderen Er-
eignis fir unsere Avantec, einem Doppeljubilaum:
Der Griinder Gustav Werthwein ist jetzt 80 und unser
Familienunternehmen seit 30 Jahreh Pionier und trei-
bende Kraft fiir innovative Fraswerkzeuge. Das haben
wir mit unseren Mitarbeitern, Partnern und Lieferan-
ten gefeiert — an alle unsere Gaste ungd Mitwirkenden
ein herzliches Dankeschon fir viele bewegende und
erinnerungswirdige Momente.
L

Das Jahr 2019 neigt sich dem Ende zu, und der Blick
nach vorne ist flir so manche in unserer Branche und
in den Industriezweigen unserer Kutl-h\‘den in der aktu-
ellen Situation durchaus nicht so positiv wie in den
letzten beiden Jahren. VDMA und VDW belegen das
mit ihren Statistiken aus den ersten drei Quartalen des
Jahres ganz offiziell, ohne Hinweisé@uf baldige Besse-
rung. Und es sind die allgegenwartigen Themen, die
immer wieder als ursachlich genannt werden: Brexit,
Handelskonflikte USA-China-EU, der Klimawandel mit
all seinen Spielarten und Sichtweisen, bis hin zum

sﬁ mal der grofite Abnehmer ,der
aschine”.

Hier zahlt gesunden, weil or-
in die Tatsache, dass
neben den Automo-
iuch noch viele weitere
seren Werkzeuglosun-

ht unsere Avantec doch

en wir Innovationen fiirs
heit NutstoBen mit dem
ZEUG« vorgestellt. 2020
en in dieses Projekt mitein-
pannende Sache. Wir werden
en in China weiter hochfah-
ren, stellen neu ibsmitarbeiter ein, forschen
und entwickeln in deér digitalen lloT-Welt und schau-
en danach, dass wir auch in schwierigen Zeiten mit
Ihnen zusammen weiterhin Ildeen und Losungen er-
folgreich umsetzen - fiir Ihren Erfolg. Was immer Sie
ewegt, bleiben Sie uns gewogen.

Slogan »LIEBLI
mochten wir un

rzliche Griu3e!
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Mathias Schneider (MS) im Gesprach mit Maxi Q.
(MQ) zur neuen Avantec-Niederlassung in China
und was sich seit der offiziellen Registrierung im
November 2018 getan hat.

MQ | Mathias, warum hat Avantec erst 2018 eine Ver-
triebsniederlassung in China gegriindet?

MS | Der Grund ist recht einfach. Die Chinesen wol-
len mittlerweile lieber im eigenen Land kaufen: Fak-
turierung in der eigenen Wahrung, keine Umstande
mit den Importmodalitaten, Beratung und Service
vor Ort, weniger Kosten. Vom Timing war es an der
Zeit, diesen Schritt zu tun.

MQ | Was ist schon geschafft, was ist noch zu tun?
MS | Um in China eine eigene Firma zu griinden,

%1 musst du schon mal eine Biiroadresse haben - die

hat das Avantec-Biro seit September 2018 im Ger-
man Centre in Shanghai. Wir sind jetzt dabei, ein

- qualifiziertes Handlernetz aufzubauen, bestehende

\ Kunden vor Ort in der Entwicklung zu unterstiitzen
und - naturlich — neue Kunden zu akquirieren. Lang-

e fristig planen wir eigene Mitarbeiter in China.

MQ | Du warst jetzt gut ein Dutzend Mal in China -
welche Herausforderungen erlebst du da?
i J::;’ 0, i:_':
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MS | So ziemlich jede Art! Eine grof3e Herausforde-
rung ist sicherlich die Verstandigung, denn viele
Chinesen, auch jlingere, sprechen kein Englisch; hier
komme ich nur mit Ubersetzer-Apps weiter! Die He-
rausforderung schlechthin ist zu verstehen, wie in
China Geschifte gemacht werden. Meine Erkenntnis
ist: Ohne uns der Kultur anzupassen und in die chi-
nesische Mentalitat reinzudenken, werden wir kaum
oder keine Geschafte mit den Chinesen machen. So
gesehen, gibt es wahrend jeder China-Reise unzdh-
lige Lerneffekte, die uns Stiick flir Stlick weiterbrin-
gen, um Avantec Shanghai erfolgreich zu machen.
MQ | Was werdet ihr kurz- und mittelfristig unter-
nehmen und in die Tat umsetzen?

MS | Noch im Dezember 2019 werden wir poten-
zielle Neukunden besuchen, vornehmlich aus der
Luft- und Raumfahrt-Branche. Anfang 2020 fiihren
wir vor Ort erste Bewerbungsgesprache fiir das §
Avantec-Team China. Parallel zu den administrativen &%
Aktivitaten werden wir weiter alles dransetzen, chi- S
nesische Kunden zu gewinnen und entsprechende
Auftrdge zu generieren.



KOMPLETTPROGRAMM FUR

ALLE WERKSTOFFE " rsecronumomos

Werkzeugdurchmesser kleiner als 1 mm, groBe Varianz an Kugel-, Torus- und Schaft-
frasern, neue Branchen und Ansprechpartner, neue Herausforderungen ... wir ha-
ben uns die letzten beiden Jahre mit einer fiir Avantec neuen Materie auseinan-
dergesetzt, den Vollhartmetallfrasern. Unser Verkaufsleiter in Deutschland Michael
Maier und unser Produktmanager Tim ZolIner haben sich mit Holger Benz, einem
der Griinder von Boger & Benz zusammengesetzt, um besser zu verstehen, wie die-
ser Markt funktioniert und wo Potenzial flir Verbesserungen ist.

Mit dem neuen Produktkatalog 2019 haben wir das erste Etappenziel erreicht. Uber
verschiedene Probebearbeitungen und deren Datenanalyse, praxisbezogene Ver-
suchsreihen und das Ubertragen in die CAD-/CAM-Systeme haben wir das komplet-
te Produktprogramm von Boger & Benz Gberarbeitet. Der nachste Schritt wird sein,
diese Auswahl fertigungstechnisch in der Qualitat weiter zu steigern und neben den
Standardprodukten auch gezielter auf individuelle Kundenwiinsche einzugehen.
Fir die bereits sehr gut aufgestellte Schleiferei von Boger & Benz haben wir es uns
zur Aufgabe gemacht, den Nachwuchs zu fordern, um den grof3en Erfahrungsschatz
weiterzugeben.

Dass jetzt auch ein Vollhartmetallspezialist zur Avantec-Familie gehort, ist auf der
Moulding EXPO, der AMB und der EMO auf durchweg positive Resonanz gestof3en.
Die Zusammenarbeit von Boger & Benz und Avantec erweist sich als spannendes
Projekt mit einer guten Zukunftsperspektive.
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HABEN SIE AUCH EIN
LIEBLINGSWERKZEUG?

WAS MACHT EIN WERKZEUG EIGENTLICH ZUM LIEBLINGSWERKZEUG? IST ES DER
STANDWEG, DIE HOHE PRAZISION, SEIN Q-WERT ODER GAR ETWAS GANZ ANDERES?

UNSER
LIEBLINGSWERKZEUG

Flr prozesssicheres Nutstol3en

Unsere LIEBLINGSWERKZEUG-Geschichte ist dem ei-
nen oder anderen schon bekannt: Das Fertigungsteam
hatte beim Stof3en der Passnuten unserer Werkzeug-
korper immer wieder unvorhergesehene Stérungen.
Die konnte keiner dauerhaft beheben. Deshalb haben
wir ein eigenes Werkzeug gemacht; und seitdem keine .

Stérungen mehr. Daflir einen stabilen sicheren Prozess beim NutstoBBen, der auch noch schneller ist - der BR20
ist jetzt das erklarte LIEBLINGSWERKZEUG unseres Fertigungsteams.

Tim ZélIner, Produktmanager AVANTEC, zum neuen NutstoBwerkzeug BR20

MITMACHEN. DABEISEIN.

ERZAHLEN SIE VON IHREM LIEBLINGSWERKZEUG UND ZEIGEN SIE, WAS IHR FERTIGUNGSTEAM LEISTET

IHR
LIEBLINGSWERKZEUG

Fur ...

Wenn Sie also auch so ein LIEBLINGSWERKZEUG ha-
ben, wie geht dann lhre Geschichte dazu? Wie hat es
der Avantec-Fraser geschafft, diesen Status zu bekom-
men? Das wiirden wir gerne von lhnen personlich er-
fahren, aus der Praxis und im O-Ton. Die Ihnen bekann-
ten Ansprechpartner kommen im neuen Jahr 2020 auf
Sie zu. Wir hoffen, dass wir Sie zum Mitmachen begeistern kdnnen und Sie bereit sind, die Erfahrungen mit
Ihrem LIEBLINGSWERKZEUG mit anderen zu teilen.
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WIE SCHAFFEN WIR ESINS._
EI-El-O-TI? oesiennsrornea

¥

Die Vision, auf die wir alle hinarbeiten sollen, ist ja
Grosso modo diese hier: Allen mit Microcontrollern.

ausgestatteten »Things« (also .auch _u
Avantec-Werkzeugen) bietet dag I P
Harmonisierung und Standardisier :
Plattform fir interdiszipliné'irg Komir
Datenverwaltung. Sensoren in Werkzeug
Automation, Steuerung und Perip
nehmen laufend Prozessdaten auf: Te
Vibration, Standwege, Betriebsdauel
5G werden diese Datenpakete in Eg h
und automatisiert auf digitalen Zv en
festgelegten Toleranzen abgeglich !
werden erkannt und korrigiert. Ub
nutzen alle am Prozess beteilig
Daten, um gemeinsam die Produk

zu sichern und die Produktivit ximieren.
1:1-Simulationen unterstiitzen hung und
Entwicklung und bei de gung und
Optimierung von Fertigung Die Synergie
der realen mit der virtuelle auch greifbare
Vorteile bei Serviceeins der Wartung von
Anlagen. Aus dem b S reaktiven Service
wird ein voraus nd voraussagender.
Mit Augmente Reality-Anwendungen
wird in de durch mafgeschneiderte
Vorbereij einsatzen viel Zeit und Geld
gesp

chine,
,r hheiten
it r,'DrucIé
cetera. Mit
ibertragen
it vorab
hunge
Osung '

O
o

8l Avantec so mit dem lloT:
sein, wirkt in vielerlei Hinsicht
versetzt es doch die fertigenden
den Unternehmen in die Lage,
N Individualisierungsschub in hoher
or allen Dingen auch wirtschaftlich
setzen. Eine \entsprechend hohe
wird Gberlebenswichtig sein, um auf den
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Virtual Reality vor 25 Jahren. VR-Szene mit
Michael Douglas in »Disclosure« von 1994.
Typisch Hollywood - schon nah an Heute dran.

—

Weltmarkten wettbewerbsfahig zu bleiben. Was wir
zur Zeit auf den Weg bringen, um auf dieser: 2011
der Hannover Messe losgelGsten Welle mitreiter
kénnen, ist dieses: Wir Mittelstandler holen uns
Bereich digitale Welt (lloT) die Intelligenz ins Haus?F
indem wir eng mit Universitaten und Fachhochschulen
zusammenarbeiten. Davon profitieren alle und
schaffen so die Basis, die neue digitale Welt und ihre
Ziele mit unserem familiengefiihrten Unternehmen in
Einklang zu bringen. Und in diesem Prozess werden
wir sehen, was fiir Avantec sinnvoll und machbar ist.
Dabei bleibt unser Credo maf3gebend: Es ist weiterhin
der Mensch, der im Mittelpunkt steht.

7% AVANTEC
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Erst kommt die Losung.
Dann unser Werkzeug.

Dann Ihr Erfolgserlebnis. ' .
>
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Wendeschneidplatten | NutstoBwerkzeuge | Walzenstirnfréaser | Planfrase eibenfraser | Trennfraser
Kopierfraser | Eckfraser | Schaftfraser | T-Nutfréser | Zirkularfraser | Avant Easy Change Programm
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